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Aktive Begleitung bei
der Transformation lhrer
Immobilien-Kunden

Machen Sie aus der ESG-Transformation Ihrer Kunden eine
Geschaftschance. Beraten Sie proaktiv zu Sanierungen
und erschlieBen Sie neues Finanzierungspotenzial.

Bericht

MaBnahmenplan

Proaktiv beraten.
Mehr finanzieren.

Zusammenfassung
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Herausforderung Als Finanzierer fehlt oft die ndtige Datentiefe zum
energetischen Zustand der Immobilien Inrer Kunden.
Ohne strukturierte Informationen zu Sanierungs-
maBnahmen, Kosten und Férderungen kénnen Sie |lhre
Kunden nicht proaktiv beraten und verlieren wertvolles

Neugeschaft.
Wie Ihnen Predium reichert fehlende ESG-Daten lhrer finanzierten
Predium hilft Objekte standardisiert an und analysiert deren Status

Quo. Die Plattform leitet konkrete Sanierungs-
maBnahmen inklusive Kosten ab und generiert einen
kompakten Teaser mit allen relevanten Informationen fur
den Kundenberater.

Ergebnis Ihre Kundenberater werden zu kompetenten
Ansprechpartnern fUr energetische Sanierungen und
Forderprogramme. Sie steuern lhre Vertriebsaktivitaten
effektiver, beraten Ihre Kunden proaktiv und steigern so
das Finanzierungsvolumen.
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